| Champ de gingembre i Mankah

Commercialisation du gingembre

| dans la Province du Nord-Ouest du Cameroun :

Lorsqu'une Drganisation Paysanne (NOWEFOR) mobilise les autorilés

el les productenrs pour de meilleurs prix

che de nouvelles sgurces de reve-

Dars la Province du Nord Quest
du Cameroun, le gingembre est

| une des principales cultures géne-

ratrices de revenus. |l se présent
comme un réel espoir pour les
paysans depuis quelques anneées.
En cffet, cette culture connait un

#

Bafut

essor grice 3 un dynamisme des
paysans de la Province du Nord-

| Ouest du Camiergun et a la crois-
B sance du marché national, inter-
N national.

! Ce dynamisme chez les paysans
§ est du principalement a leur re-

La production de gingembre: ZINGIBER OFFICINALE

| Lo SAILD et NOWEFOR i b recher-

groupement en une Organisation
The Mar-
thwest Farmers' Organisa-
von »{NOWEFOR),

Paysanne appele «

Cette Organization Paysanne a
éte créde on octobre 1995 et
s'établit dans 5 departements de
la Province du Nord-Quest du
Cameroyn, Elle a pour objectif le
developpement des petites ex-
ploltations. Pour cela NOWEFOR
benéficie de l'aide technique et
financiére du SAILD ( Service
d'Appul aux Initiatives Locales de
Développement) , une QNG
d'appui au développement sie-
geant 4 Yacundé et ayant une
antenne a Bamenda
; uetion

Le SAILD intervient pour aider

les paysans de NOWEFOR a aug-
menter feurs productions de gin-

gembre dans la région.
A cetee époque, la production de

gingembre souffre d'une mauvaise

gestion du sol et des intrants et il
en résulte une production pauvre
en quantité et en qualite,

Le SAILD apporte par des forma-
tions gratuites de nouvelles tech-
niques agricales commae :

- Le graitement des semences

- L'erganisation de la plantatien

Une augmentation de la production
dans la préservation des sols et le
- Une rotation des cultures réflé-
chies

- Limitation des engrais chimiques
remplacés peu i peu par des cn-
grais naturels

-Association des cultures ( ex
mais/gingembre)

Amélioratien de la qualite du

gingembre par I'apport de fu-
mier organigue.

NOWEF(R

Chuélyues innavation celturales praomues par le SAILD et

Beéauliass ohoenus

ws

& g selection des semenced @ doces  des semenoes e quali-

& e traftement des semences avisnt la plantation

o -Utiti<ation d'intranisd & fertilisants rganigues

® e ginpembie 40 produit ea 1012 mols 2w lew de 24 mois
& L gingembre st de meilleare qualid

® - Use rédaction des malsdics

*fumier (venant principal des potes, fientes
de poules, eic. )

*paillis de mais (quand le gingembre est
cultiveé en assoviation)

# Drganisation de La planiation :

*L"aligrement des hilloas | des sillons de 10
15cm. une distance de Sthom entre les
veatres Jes sillons, des houlures espa-
gles de 20cm 4 une profoadeur de 53
Tem

® .| s maintenanee de la parcelle (délimilation, défrichage]

® L renderient 3 supmentd de 7 A 11 wnnesha
& .Les pavsans fabrigaent eux méme leur composts

# - Une dimiaution des colts de production

Quelgues Chitlves: A Bafut dans 1" Union

® 600 moivedas, prodiucteurs adhdnent i 1" Uinen

. En 2002 1y producion passe de 33 3 105 wonnes
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Mieux vendre le gingembre pour améliorer les conditions de vie des
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producteurs:organisation de la commercialisation

I
I
|
L 2003, 1" ungmenation de la production de gmgembe a continud. Le probléme de la I
COMMERCIALISATION s"est done posé: Putsqu’une fois produit le gingembre est |
acheté & bas prix par d'impontants commercants pour Sre revendu dans les marchés I
urbains & un prx irds supérieur, Comment augmenter la part de revenu du producteur ?
Telle est la préoccupation principale I
I
I

. Maitrise du marché local
Reseau = g Vente groupée

e it e ettt T el T e ——

Réunion de réflexion
avec les paysans

Teémodpnage : « MNous
avons rifléchi arec le

SALD et rows now

SOHTHTHES rendu compte
£r26 be marchd da Bakit Une démarche en Y points <4 Bechercher & impli-  Résultats obtenus:
} 3 La zone de Bafut, conte quer les pringipaux  Aujonrd’ hui, -.'Il'.:qu': jour
etait mal organisd, rous
mnt le plus grand nombre actenrs do village o marché 30 4 75 paysans
YOS COMIEA fes de producticurs avant ba mise en tournants ¢l ung vinglaing
Autorites tradiionnelics (6007 béndéficia de Maide place des mécanis-  de achereurs sont réunis
b i nll:I SAILD- Bamemiy pour s pour écouler jusgu’a 200-
réguler les priv et 'offee 5 Meure en place un 250 seaux de 15kg de gin-
place différentcs sur e marché. comité de contrdle  gembre frais en quelques
Stratéghes : du marche local, un  hewres & un prix qui ¢roit
Un endroit unique obsérvateur pur constanmmsnl
: Auder lors d'une Juartiers,
PR réumon les paysans 6, Commencer la Eveolutieon du prix du seau de 18kg de
*  Unc rotation des a4 analyser la situa- sensibilisation NI 4 Sy
Serdeiics o I mmavehb s tion do marché lo- ¢l la mohilisa- |, 100
AT L':l|']l..."~i prix. les tion de Ta com- Eits
quantités, les ven- mugaute pour | § 228
Un Jour de macché deurs/ les acheteurs, expliquer les | § 3%
fire par guartier w 2 ht“”LlLl aved les n{ru[@:‘__-ic mises 2
Ashsecus locel do autorics l:.ul.ll.lun- en place.
nelles Pacquisition 7, Développer
gingembee 3 Bafut d un endrodt uniyuc des outils
de vente sur ke mar- (ANNOTICEs. mMessa-
[ 18 ges par radio) pow
3 Orpaniser des dis- annoncer le dérou-
CUsSsIonsd sessions lement des nwfeanis-
de réflexions sur les mos.
stratéeies 3 mentre B, Lancer officielle-
¢n place en tenant ment 1 opération
compte du 9, Effectuer un suivi

Les producteurs négociant

avec les acheteurs en un lieu

unique du marché

@ Le Gingembre

Micux maitriser la venle du gingembre 3 Balut:

Nowefor mobilise le village

contexte : hnmitalhion
des jours de mar-
che, division des
vendeurs par grou-
pes de quartiers,
rotation sur la mar-
chid.

régulier pour
contréler le bon
lonctionnement des
MECAMNImes

Nous sommes ou marché
de BAFUT, c'est le jour de
vente des producteurs des
quartiers de Manjl, Njibu-
jang, Mbebali




“Des venles groupées onl aussi 616 Organisées
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| Lo vente groupde!
sl un Systéme gui
permetl dux g
paysans de collee-
§ terune plus gr;jmicl
e quantités de gin-|
gembre pour obte-
nir des prix plus
dlevds sur le mur- |
8 ché et pour avoir)
acees au marchd
des grandes villes?
du Cameroun]

Stockage du gingembre Préparation de la livraison Le gingembre du Nord Quest sur |

| collecte dans les zones. le marché de Mokolo A . Yaoundé ,
!

[Quelques données sur la vente groupde; |
Période Loues Quantiteés Prix par sac® (en FCAF) #sae=105 Kg de ;
En 2004 Bafut 5 250 ronnes (50 sucs) 11 (60 gingembres, :
Janvier Batut et Mforva 4 830 tonnes (46 sacs) 10 300 |
Févrer Bulut et Miorya 5460 tonnes (52 sacs) 10 5000 |
Juin-juilict Mforya 5 250 tonnes (50 sac) 10 5043 |

I
——

J v
Les producteurs de gingembre du Nord Ouest  FRilé
| .

b

réfléchissent avee Nowefor pour élendre la

|
strategie dans la province
|

|
|

|En 2004, suite au succes ( resultats de I'opération i Bafut) les producteurs de NOWEFOR se mut-
tent ensemble pour partager cette expérience et I'étendre dans la pravince et pour renforcer le pou-
voir des paysans A mieux vendre .

Les avantages espérés:

|
o Accés plus facile aux informations, aux formations, une solidarité, une reconnaissance
I* Organisation des stratégies de commercialisations ensemble pour accaorder les prix dans la
I région et négocier plus facilement avec les acheteurs
|* Un effet de groupe sur le marché
[-les actions engagées :
I Entre-aide dans la vente groupée :
| =gain de temps lors de la collecte
| -colt de transport réduit
le Explication de la stratégie de bafut pour I'établir dans les autres zones
|
\
b

Les paysans réunis et
engages dans la réussite I
de la filigre de gingem
bre.

Témoigrage

ale rétcau va
permgtire ;

« De partager leq
differentes expériencer

o de MOWWEFOR

LUrALe e de
eomimarcha lisation dang
20 village

5o réunir
repliierement powr
etablir un suiri ot de
fHire quelgue chote

< |
|

I

|

|

I

|

I
“Expdrimenter bey |
|

[

|

|

I

I

|

ensemble. »
!

Le Comdve du Reésea

-
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BILAN: Apres eflorl....

...Les résultals visibles:

Dans I'Union de Bafur propose :

Réunion bilan avec Jes
membres de "union
de Bafur et le SMLI%J.

i
I
! i
[ |
L
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| Dionc un producteur de gingembre ayant | hectare de gingembre 2 un gain nette de FCFA. |
[ [
l y i
; De nouveaux produits vent leur apparition sur le marché :
| . La poudre de gingembre :
| . Le sirop de gingembre i
| . Les bonbons de gingembre © « caraminth » |
| . La boisson douce de gingembre I
I Un certains avenir : |
i Grice aux succes des stratépies de commercialisations et grace i la quantité et la qualité du gingembre, les |
! paysans ont cbtenus une certaine reconnaissance sur le marché national, ce qui leur donnent des nouvelles |
I perceptives internationales comme l'exportation en Europe du gingembre en poudre. l
: !
| Mais une route encore longue avec de nombreux défis ! |
I . Augmenter les adhésions des producteurs dans les Unions |
| . Perdurer le dynamisme des Unions I
| . Obtenir 'appui des autorités locales et traditionnelle tout au long des processus
| . Limiter I'influence des grands acheteurs sur le marche I
| L Acteindre une autonomie des paysans'des Unions, ils doivent eux méme consolider et propager les 1
i differentes stratégies de productions et de commercialisations I
M » Augmenter les produits de transformations |
Conclusion :il est dong nicessaires que l'investissement dans Faccompagnement |
techniques de productions et de commerdialisations se poursuivent et restent |
novateurs. Un appui financier est aussi nécessaires pour cantribuer Jux avances et I
affaiblir les crises. i
NOWEFCR bénéficie du partenarat de |
+onEL 28 fermmes sont sou- > SAD I
vent au premicr plan. = 308-foim I
1
Marché de Bafut
—» Soc. International /
\ /
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