
à un, idcc regue, la pauvret6 n'est pas un fac- 
teur de risque en soi. Dans de nombreux 
pays du  Sud, le taux de rcrnbo~irserneilt 
atteint 97 %o. En fait, la fouri-iiture de ser- 
vices financiers aux pauvres peut s'avirer 
lucrative, e t  il semble que la mc'fiance du  scc- 
teur privé à l'égard de  clients ruraux pauvres 
cornmencc à se dissiper maintenant que des 
institutions financières coinnierciales - donc 
la plus banque au niondc, Citigroup 
- entrent dans I'arhe. 

II existe actuellement plus de  60 fonds 
d'investissement incluant la niicrofinance 
dans leurs services e t  I'intbrêt des investis- 
seurs irhiques des pays riches s'accroit. Dans 
de nombreux pays ACR les IMF ont monrri  
qu'elles peuvent associer d'excellentes perfor- 
mances financi2res à un servicc utile aux 
populations rurales. ALI I<enya, par exemple, 
la socibté Eqiiiry Building a cr& une affaire 
viable touchant 252 000 déposants et  
60 000 emprunteurs. En 2003, elle a r6alisb 
un renden~cnt sur fonds p r o p r e d e  30 ?LI 
et une rémunérarion respectable du capital 
de 3,6 %o. 

De nombrcux programmes de  microcredit 
s'adrcsscnt 'lux fen~mcs »arec ou'elles sont 
soiivcnt plus fiables au plan financier et iiti- 

lisent Ie~irs prets au profit de Ieuis f~milles cc 
coriiinunaut~s. II y a 20 ans, In Fondation 
pour l'assistance conimunautaire inrernatio- 
nale (FINCA International) a commcncb à 
fournir dcs services financiers aux familles les 
plils pauvres du monde. À Haiti, oii d e s  
dirigenr 477 graiipemcnts bancaires villa- 
geois, Ics fenirnec repri.sentenr 99 % de la 
clientèle et 99,6 O/o des ~ r ê t s  sont rembour- 
sés dans les temps. Grâce au microcrédit, 
heaucniiu sc sont lancdcs dans des activités 
commerciales. Les hénifices vunt bien au- 
delà des rcvenus ; les mcmbres d'un groupe 
de crédit y gagnent un nouveau sratut et plus 
de confiance en soi. En Ouganda, 95 O/? des 
clicntes d'un programme de niicrocrédit de 
la Fondation pour le crédit et  l'assistance 
conxnuiiautairt: (FOCCAS) on[ invesri dans 
I'amblioration de  la nutrition ct de la santé 
de lcurs enfants. 

De nouveaux niodèles émergent sans 
cesse. certains visant varticuliPrernent les 
agriculteurs donc les besoins sont souvent 
ndgligds. "L'octroi de  prêts pour l'agriculture 

reste un difi de raillc rn 1-aison dw risques e t  
du  type de crédit dont Ics agriculteuts orit 
besoin", explique Henri Dommel du Fonds - - 
international pour le développement agri- 
cole (FIDA). Au Benin. le FlDA soutient 
1'Association des services financiers, un  
réseau décentralisé aui  vermec aux clients 
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ruraux d'acheter des actions et de  contracter 
des çmprunts. Le dispositif Fonctionne h peu 
de frais e t  est gérf par les membres de la 
conimunauré. 

À Madagascar, les riseaux d'lMI: ont  
réussi à attcihdre certaines dcs r6gions les 
plus recul6cs du  Sud rural en proposant des 
crédits de campagne. Le producreur 
emprunte apris la r6colte qui sert de garan- 
rie. Avec cet argent, il paie les charges agri- 
coles ou diversifie sa prducr ion,  ct peut 
rembourser I'cmprunt lorsquc In prix aug- 
mentent. À Sainte-Lucie et à la Dominique, 
un sysrèmc de microcrCdit aide les petits 
prod~~ctcurs  touchés par la chute des prix de  
la banane à diversifier leurs cultures en plan- 
tanr par excmple du gingembre. Le projet a 
si bien rérissi qu'il a i t é  exportci vers la 
Grenade. A Samoa, de petits prêts ont per- 
mis à dcs femmes d'investir dans une presse 
ii huile de noix de coco cc d'exporter en 
Australie et en Nouvelle-Zélande. 

Le manaue d'infrastructures est l'un des 
principaux obstacles à la fourniture de cridit 
en zones rurales. Les revenus agricoles sont 
imprévisibles et leî prêts à des pop~ilations 
trcs dispersbes plus coûteux. C:crtaiiiçs Ilvit: 
rcntent dc contoiirner ccs ohsracles cn 
exploitanr I'informatiquc pour offrir des scr- 
vices sui. mesure à leurs clients ruraux tout 
en réduisant les coûts. Au Kenya, I'ONG de  
microfinance Pride Africa met en place un 
réseau d'"info-kiosques" qui proposent aux 
petits agriculteurs unc combinaison de 
microcridit et d'informations sur Ics mar- 
ch&. Chaquc kiosquc dispose d'un ordina- 
tcur connecrb à Internec et d'un télkuhone 
portable pour joindre la ccnrrale à Nairobi. 
Certaines IiMF bquipent leurs agents d'un 
ordinateur de poche qui leur permet d'ana- 
lyser sur place la situation financii-re de leurs 
clients. En Afrique du Sud et  au Nigeria, 
on  a introduit des carrcs ii~telligcnrcx à 
emprcinte digitale alin que les clients des 
wncs  rurales puissent accéder à dcs scrvices 
bancaires simplifiés e t  bon niarché. 

Selon Elizabeth Littlefield, dirrctrice du 
Groupe consulratif d'assistance aux pairvrcs 
(CGAP), organisme de la Banque niondiale 
de promotion dc IA microfinance, "les four- 
nisseurs de s y s t h e s  d'information et les 
concepteurs de  logiciels prennent conscience 
d c  l'ampleur du  marche de I'autornatisation 
dans le secteur de la micmfinance e t  les Dra- 
ticiens rkaliscnt que la technologie peut leur 
faire gagner knormkment en efficacitP. 
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