Les géants genevois du négoce agricole se taisent
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Alors que les populations ur-
baines les plus défavorisés crient
famine, le mutisme des grandes
maisons contrélant les flux straté-
giques de lalimentation mon-
diale devient assourdissant. Ceci
alors méme que l'opinion publi-
que s’'interroge sur leur réle dans
cette envolée frénétique des prix,
qui touche les populations les
plus vulnérables. Uexplication de
récoltes insuffisantes ne suffit
plus. D&j3, une banque-phare de
la place, LODH, vient d’annoncer
ne plus vouloir participer a la spé-
culation sur les denrées alimen-
taires. Un coup de pub, qui n'en
souligne pas moins d quel point sa
clientéle se sent concernée. Pla-
que tournante de ce négoce, Ge-

néve est directement concernée:

prés de 40% du commerce inter-
national de matiéres premiéres y
est réalisé et cette activité y em-
ploie 6000 personnes.

La GTSA, association genevoise
de négociants, se borne a indiquer
que ses membres... rechignent a
s'exprimer. Louis Dreyfus Com-
modities, numéro deux mondial
du secteur? Silence radio. Bunge,
le géant des semences? No com-
ment. Employant plus de six cents
personnes a Genéve, Cargill se fait
a peine plus disert, parlant d'une
«époque sans précédent pour
l'agriculture mondiale».

Un de ses porte-parole soutient
que le groupe «travaille avec I'in-
dustrie agroalimentaire et les
agences gouvernementales pour
assurer un approvisionnement
ininterrompu, et pour les aider a
diminuer les risques liés aux fluc-
tuations de prix». Selon le géant
américain, qui a engrangé un mil-
liard de dollars de profits en trois
mois, «sil'on considére l'offre et la
demande totales de produits ali-
mentaires, il n'y a enréalité pas de
pénurie». Mais d'explications con-
crétes sur les pratiques du négoce,

point. «Les niégociants ont de tout _ @ %

temps acheté les produits pourles
acheminer dun continent a

l'autre et les revendre, je ne les vois S

pas créer artificiellement un défi-
cit», se défend Nicolas Tamari, res-
ponsable de Sucafina, maison spé-
cialisée dans le café. «La hausse
des cours n'est pas nécessaire-
ment un bien pour les traders, car
elle leur fait souvent encourir un
risque de défautde lapartdeleurs
fournisseurs», ajoute ce dernier.

Lirruption de la finance

Il est vrai que si le terme de
spéculation est sur toutes les bou-
ches, le monde du négoce demeu-
rait jusqu’a présent coupé des ex-
cés caractérisant le reste de la
finance. «Dans les matiéres pre-
mieéres, le réel - marchandises, ré-
coltes, stocks physiques - méne
toujours le bal et, pour bien faire

ce métier, il faut étre en prise di-
recte avec la marchandise... un
trader qui ne traite que des con-
trats «papier» devient dange-
reux», pointe le professeur Emma-

L'arrogance des seigneurs du grain

Commentaire

En 1979, Dan Morgan pu-
bliait le best-seller Merchants of
Grain,la premiére description
détaillée du monde secret du
négoce des matiéres premieres
agricoles. Depuis, la planéte a
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nuel Fragniére, coresponsable du
dipldme de «Commodity Trading»
i la Haute Ecole de gestion. Et si
les salaires des traders sont long-
temps restés cing a dix fois moins

évolué, la globalisation a im-
posé un minimum de transpa-
rence. .. sauf dans ces sociétés
qui ne tolérentla presse que
pour inaugurer leur QG gene-
vois, puis I'éconduisent avec
mépris.

L’arrogance des Cargill, Louis
Dreyfus et autres Bunge confor-

€levés que dans la finance, l'afflux
sur les marchés agricoles de
grands investisseurs institution-
nels, 3 commencer par les fonds
de pensions, pourrait venir boule-

tera dans leurs préjugés ceux
pour qui les émeutes de la faim
sont provoquées par les «spécu-
lateursy. Il y aurait un travail
d’explication i fournir dans ce
débat. Les seigneurs du grain
ratent une occasion rare de se
faire entendre et le paieront tot

| ou tard. Jean-Claude Péclet

verser cet univers fermé. «Le ris-
que reste que les fluctuations de
ces marchés se détachent peu i
peu des éléments fondamen-
taux», note Emmanuel Fragniére.
En face, les investisseurs rejettent
cette accusation. «Paradoxale-
ment, la solution réside dans des
marchés plus ouverts - notam-
ment aux pays les plus pauvres —
moins contrdlés par les gouverne-
ments occidentaux et les grandes
compagnies de négoce et de se-
mencesy, rétorque Lionel Motiére,
responsable du fonds Diapason.
La récente baisse des prix pour-
rait laisser croire que le débat s'es-
tompera. A Chicago, le Dblé a
perdu 40% depuis ses records de
février. Le sucre a touché hier un
plus bas depuis quatre mois.
Meéme la folle inflation duriz con-
nait une pause. Selon l'organisa-
tion des Nations unies pour l'agri-
culture (FAO), les produits
alimentaires pourraient connai-
tre, en mai, un deuxiéme mois de
baisse. Leur niveau reste cepen-
dant supérieurde 50% a celuid’ily
a un an. Et tous les acteurs de
l'agribusiness ~ sentendent —au
moins sur une chose: a long
terme, la hausse ne fait que com-
mencer. Raison de plus pour exi-
ger une transparence accrue des
maitres de 'alimentation.

» Pour Lionel Motigre, il faut des
marchés plus ouverts, Page 30



